
VIIINDICE SOMMARIO

INDICE SOMMARIO

Introduzione . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . XVII

Elenco delle principali abbreviazioni . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . XIX

Parte Prima

IL CONTRATTO DI AGENZIA

CAPITOLO I

AGENZIA E DISTRIBUZIONE COMMERCIALE.
NORMATIVA ED ACCORDI ECONOMICI COLLETTIVI.

LA DIRETTIVA CEE 86/653

1. La distribuzione commerciale . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 5
2. La categoria dei contratti di distribuzione . . . . . . . . . . . . . . . . . . 9
3. Il contratto di agenzia quale tipico fenomeno della distribuzione

commerciale . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 10
3.1. Conseguenze sul piano dell’estensione della relativa nor-

mativa. Il caso del procacciatore di affari . . . . . . . . . . . . . 13
4. Le origini storiche del contratto di agenzia. . . . . . . . . . . . . . . . . . 19

4.1. Il codice civile del ’42 e gli accordi economici collettivi . . . 21
5. La disciplina del contratto di agenzia. Riferimenti normativi . . . . . 21

5.1. Il contributo della normativa lavoristica . . . . . . . . . . . . . . 23
6. La direttiva comunitaria n. 86/653. Ambito oggettivo . . . . . . . . . 33

6.1. Ambito soggettivo . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 35
6.2. La nozione di agente commerciale . . . . . . . . . . . . . . . . . . 36

6.2.1. Gli obblighi dell’agente commerciale. . . . . . . . . . 38
7. Gli obblighi del preponente . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 39
8. La retribuzione spettante all’agente . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 40

8.1. La nascita del diritto alle provvigioni . . . . . . . . . . . . . . . . 42
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70. L’indennità di scioglimento nel sistema previgente . . . . . . . . . . . . 413
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ex d.lgs. 303/1991. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 430
73.1. La prevalenza dell’art. 1751 c.c. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 435
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