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9. Il trasferimento della proprietà di un bene immobile . . . . . . . . . 254
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19.5. La vendita su documenti e con pagamento contro docu-

menti (artt. 1527-1530 c.c.) . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 300
19.6. La vendita a termine di titoli di credito . . . . . . . . . . . . . . 303

20. La vendita di beni culturali . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 304
21. La vendita internazionale di beni mobili corporali . . . . . . . . . . . 309
22. I beni mobili incorporali . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 311

22.1. Vendita di hardware e software . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 312
22.2. Trasmissione dei diritti di utilizzazione delle opere dell’in-

gegno . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 313
23. I beni mobili registrati. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 313
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1. Generalità . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 349



X INDICE SOMMARIO

2. Le spese della consegna. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 350
3. Il tempo della consegna. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 350
4. Il luogo della consegna . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 351
5. Il modo della consegna . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 352
6. Perdita e deterioramento della cosa . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 354

CAPITOLO SETTIMO

GARANZIA E RESPONSABILITÀ
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